
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
Sibelius Finland Experience 

Kulttuuriteollinen tuotanto 

 
 

 

 

 
 

 

Helsinki 11.9.2015 

Vesa Ruotonen / Pekka Mäkinen 



Henkilöesittely  

Vesa Ruotonen, Producer 

MuM, FM,  Sibelius Akatemian tuottaja 1989-2000 

Management Arts and Event, Omistaja ja tuottaja 2000 – 

Tuusulan Rantatien tuotannot 2000- World Skills 2005,  Volvo World Cup 2002,  Hiihdon MM 2001 

Airtouch, Tuottaja 2013 -    

 

Pekka Mäkinen, Founder 

eMBA, Haaga ja  Kand Reiselivsfag, Lillehammer, Finska Turisbyrån, MEK Skandinavia 1994-1998 

Icelandair,  Aluejohtaja 1998 -, Airtouch, Hallituksen puheenjohtaja,  2008 -  

 

Tarja Koivisto, Director 

Target Marketing Scandinavia,  Maajohtaja, Delta Airlines,, Disney, China Airlines, Alamo 

Bridge Travel Agency perustaminen Suomeen  

Destination Management USA. Los Angeles – Special Interest and Incentives 

Ebookers Luxury toiminnan perustaminen ja johto 2007-2011 

Airtouch, Partner ja johtaja 2011- 

 

 



Case : Sibelius Finland Experience    

 

 

 

 

 

 

 
 

 



Case : Sibelius Finland Experience    

 

 

 

 

 

• Sibeliuksen merkitys, tunnettuus ja kansainvälisyys 
• Musiikkitalon loistavat puitteet ja saatavuus 
• Sibelius-Akatemian osaaminen ja upeat taiteilijat 
• Matkailualan osaaminen ja kulttuurin laaja verkosto 
• Henkilökohtaiset suhteet ja käytännön kokemus 
 
• Konsepti – laadukas sisältö ja dynaaminen tuotanto 
• Jatkuvuus, toisto, monistettavuus ja kustannusrakenne 
• Musiikkitalo, Sibelius Talo, Kansallissali, RCCL, Tuusula 

 
• Myyntikanavat, jakelu, ansaintalogiikka ja kannusteet 
• Tavoitteet - markkinointi, PR ja myyntityö 
• www.stopover.fi ja www.airtouch.fi 

 
 

 

 

 
 

 

http://www.stopover.fi/
http://www.airtouch.fi/


Kulttuurimatkailun haasteet :    

 

 

 

 

 

• Arvostus - yhteinen näkemys ja tavoitteet  
• Kaupallisen toimintamallin sopiminen 
• Toimintatapojen erot, aikaperspektiivi ja tulostavoitteet 
 
• Kohderyhmät ja segmentointi 
• Kotimaa ja kansainvälisyys 
• Hinnoittelu - rahoitus ja riskien hallinta 

 
• Myyntikanavat, jakelu- ja markkinointikustannukset 
• Rahoitus, rahaliikenne ja kassavirta 

 
” Vapaa pääsy ”  - kuka maksaa ? 
 

 

 

 

 
 

 



Kiitos ! 


